
 

 

 

 

 

 קורס ניהול תיאום הטיפול לאוכלוסיית הגיל השלישי 

 סילבוס

 מסע משפחתי הזקן ומשפחתו  -  1מפגש 

 סבב היכרות ראשון אינפורמטיבי   •

 מנהלות ) כללי  הקורס, היעדרויות, וכו'(  •

מסע משפחתי בגיל השלישי: שינויים במשפחה בעקבות ההזדקנות, היפוך   •

 הזקן או הילדים?  -מנהל את הטיפולתפקידים, מי 

 סבב היכרות מזווית אחרת  •

 סיכום ותיאום ציפיות   •

 

  תובנת מחלה זקנה בריאה / זקנה חולה / עקרונות ומודלים של מנהל/ת -  2מפגש 

 טיפול  התיאום

הזקן מהי תובנת מחלה / ההבדלים בין תובנת מחלה של האדם  -תובנת מחלה  •

למשפחתו / מהי זקנה בריאה / איכות חיים ותוחלת חיים /  אתגרים אישיים ופיזיים 

 בזקנה  

 מחלות נפוצות בזקנה והשפעתם על ניהול הטיפול  •

 התנגדויות במשפחה •

 עקרונות ומודלים של ניהול הטפול •

 כישורים מנהל/ת תיאום הטיפול  •

 רופא משפחה, גריאטר פסיכוגריאטר, פיזיו  – אנשי מקצוע נוספים  •

 ניהול טיפול בזוגיות   •

 

 לעצמאות   יוצאיםנעים להכיר  - 3מפגש 

 להיות עצמאית  –נעים להכיר  •

 צעדים ראשונים למתחילים  –להיות עצמאית  •

 כמה ארצה להרוויח ובמה זה תלוי?  –תכנון כלכלי לדוגמא  •

 לפגוש את הלקוח  •

 שאלות מנחות ודגשים באינטייק   –הפגישה הראשונה  •

 

 



 

 

 

 

 

 ביטוח לאומי בזקנה / חבילות השירות  –  4מפגש 

ביטוח לאומי בזקנה: קצבת זקנה / קצבת שאירים / הבטחת הכנסה / סיוע בשכ"ד /   •

 מענק חימום 

 חוק סיעוד    •

 סוגי חבילות השירות וסוגי תמחור  •

 

 הצגה עצמית ראשונה  כתיבת חבילות שירות  / תירגול  – פרונטלי 5מפגש 

 תימחור וסוגי חזרה על סוגי חבילות שירות  •

 תירגול כיתתי מדוגמאות מהשטח  •

 תירגול משותףוכתיבת הצגה עצמית ראשונה  •

 

 עובדים זרים ומטפלות ישראליות / שירותים נוספים  –  6מפגש 

 קבלת החלטה על העסקת מטפלת •

 ת סיעוד  וחבר •

מה תפקידו בכוח/ תהליך קבלת החלטה  –רישיון העסקה / תאגיד  –עובדים זרים  •

 על העסקת עובד זר / העסקה והסתגלות 

ארנונה מים חשמל / ציוד ממשרד הבריאות /   –הנחות  - זכאויות ושירותים נוספים   •

 הדרכה להנגשת הבית על יד קופ"ח / השיבה הביתה מאשפוז

 יחידות סגולה  –מחלקה ראשונה בבית חולים  •

 קרן ניצולי השואה וועידת התביעות  –ניצולי שואה  •

 תו נכה •

 אשפוז בית והוספיס בית •

 יחידה לטיפול בית / יחידה להמשך טיפול •

 

         לא מילה גסה  / לבקש כסף  ולהישאר בחיים , שיווק  -  פרונטלי 7מפגש 

 מפה לאוזן ועוד( לא מילה גסה ) נטוורקינן, מדיות דיגיטליות/ שיווק  -שיווק   •

 להכיר בערך שלי כבעלת מקצוע נדרש ולהתפרנס בכבוד  •

 דוגמאות מהשטח   – הצעות מחיר וחבילות ליווישל  תירגולים •

 

 

 



 

 

 

 

 

 מצבי סיכון  / התנהלות משפטית / נהיגה בגיל השלישי   –  8מפגש 

 הזנחה  •

 התעללות פיזית וריגשית  •

 משפחה.תוך הסכסוכים ב •

 אשפוז שיקום והחלמה   -יציאה מהבית  •

 "קוד משרד הבריאות"  / "קוד רווחה" /  –בית אבות  •

 טיפול פליטיבי – דיור מוגן ציבורי / סוף החיים  – דיור מוגן  •

 כוח מתמשך  / אפוטרופוס  י ייפויהתנהלות משפטית:  •

 

 סדנת סגנונות תקשורת / השלמות ושאלות  –  9מפגש 

 סדנת סגנונות תקשורת ) מצגת (  •

 השלמות לפי הצורך •

 

 סיכום  –פרונטלי אחרון  – 10מפגש  

 שיח עם בוגר/ת קורס •

 סבב שיתופים  •

 מילוי משובי סוף קורס •

 חלוקת תעודות וסיום מרגש •

 

 


